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Аналитический отчет о деятельности НО Фонд «Екатеринбургский центр развития предпринимательства» 

за 2014 год
В 2014 году НО Фонд «Екатеринбургский центр развития предпринимательства» (далее ( ЕЦРП) осуществлял финансирование мероприятий в соответствии с муниципальной программой «Развитие и поддержка малого и среднего предпринимательства в муниципальном образовании «город Екатеринбург» на 2014 ( 2016 годы» (далее ( Программа). Общая сумма расходов составила 14 430 400 (Четырнадцать миллионов четыреста тридцать тысяч четыреста) рублей, предоставленных из городского бюджета в виде субсидии на выполнение мероприятий Программы.

Из средств субсидии были профинансированы следующие мероприятия Программы:

1.Обеспечение деятельности Екатеринбургского Центра развития предпринимательства в целях оказания на постоянной основе бесплатных консультационных услуг субъектам малого и среднего предпринимательства;
2.Реализация программ обучения и повышения квалификации руководителей и иных работников СМСП;
3.Обеспечение деятельности маркетингового центра;
4.Обеспечение деятельности Инновационно-технологического центра города Екатеринбурга;
5.Организация и развитие городской системы бизнес–инкубаторов;
6.Обеспечение деятельности центра субконтрактации и производственной кооперации субъектов малого и среднего предпринимательства;
7. Информационная и техническая поддержка работы сайта малого и среднего предпринимательства города Екатеринбурга: www.ekbiznes.ru; 
8.Проведение мероприятий программы «Дни малого и среднего предпринимательства в Екатеринбурге»;
9.Реализация программы строительства Новосвердловского индустриального парка, в том числе: доработка проектной документации, обеспечение деятельности управляющей компании по строительству блок–модулей.

Всего 1 207 субъектов малого и среднего предпринимательства города Екатеринбурга ( далее - СМСП)получили поддержку за счет выделенных средств.

1. Обеспечение деятельности Екатеринбургского Центра развития предпринимательства в целях оказания на постоянной основе бесплатных консультационных услуг субъектам малого и среднего предпринимательства

За 2014 год ЕЦРП проконсультировал 882 СМСП города Екатеринбурга по различным вопросам, связанным с предпринимательской деятельностью:

35 СМСП – по общим юридическим вопросам;
1 СМСП – по вопросам выхода на международные рынки;

1 СМСП – по вопросам оформления и составления инвестиционного предложения;

2 СМСП – по вопросам привлечения финансовых инструментов;

17 СМСП – по вопросам ведения бухгалтерского учета;
12 СМСП – по вопросам организации производства в формате бизнес – игры «Властелин Колец»;
26 СМСП – по вопросам подбора и адаптации сотрудников в формате мастер – класса «Каждому предпринимателю – команду мечту, каждому сотруднику – огонь в глазах»;
9 СМСП – по вопросам взыскания задолженности в формате мастер – класса «Как вернуть долги?»;
3 СМСП – по вопросам адаптации и наставничества персонала  в формате мастер-класса «Как правильно мотивировать сотрудников работать лучше?»;
5 СМСП – по вопросам  рационального распределения и внедрения программ обучения в компаниях в формате мастер–класса «Научили сотрудников. Добились успеха!»;

7 СМСП – по вопросам мотивации персонала – в формате мастер-класса «Методы немонетарной мотивации»;

7 СМСП – по вопросам управления рисками продуктов и проектов  в формате мастер – класса банкир Борис Дьяконов рассказал, как управлять рисками;

8 СМСП по вопросам маркетинга и инноваций в пищевом производстве  в формате  бизнес–клуба «Чебупели, мороженое и маркетинг»;
18 СМСП – по вопросам телефонных продаж, презентации компании по телефону в формате мастер- класса «Как добиваться результатов в телефонных продажах и получать удовольствие от работы»;

5 СМСП – по вопросам оптимальной формы ведения бизнеса, систем налогообложения, юридических аспектов нейминга в формате мастер–класса «Старт бизнеса: Как избежать юридических ошибок?»;
3 СМСП – по вопросам муниципальных заказов и финансовых средств для развития бизнеса в формате  круглого стола «Как получить финансовую поддержку и муниципальный заказ?»;
16 СМСП – по вопросам создания продающего коммерческого предложения в формате мастер–класса «Как создать работающее коммерческое предложение без затрат?»;
5 СМСП – по вопросам построения иерархии целей в бизнесе в формате мастер-класса «Эффективное целеполагание для успешных людей»;

3 СМСП – по вопросам правильной организации маркетинговой и рекламной работы компании в формате практикума «Маркетинг: структура, зоны ответственности, KPI»;
2 СМСП – по вопросам правильной контраргументации при отстаивании позиции компании опираясь на изменения в налоговом кодексе в 2014 году в формате мастер – класса «Налоговые проверки по–новому. Изменения и тенденции 2014»; 

20 СМСП – по вопросам франшиз, ведения строительного, текстильного бизнеса, бизнеса в формате он–лайн «Форум Топ–бизнес»;
3 СМСП – по вопросам особенностей выбора китайских контрагентов, специфике ведения переговоров в формате мастер – класса «Практика работы с китайскими компаниями»;

7 СМСП – по вопросам диагностики ценностей компании, увеличению уровня лояльности сотрудников в формате практикума «Правильный подбор людей в команду. Управление корпоративной культурой»;

12  СМСП – по вопросам ТРИЗ  в формате  бизнес–клуба «Умный клуб для думающих предпринимателей»;

8 СМСП – по вопросам организации бизнеса, совместно с МФЦ в формате ярмарки стартапов «Начни свой бизнес под шашлык»;
9 СМСП – по вопросам выстраивания правильных финансовых потоков, оптимизации расходов  в формате практикума «Финансовая сторона бизнеса: безопасность и прозрачность»;
3 СМСП – по вопросам масштабирования бизнеса на региональном и федеральном уровне  в формате практикума «Умное расширение бизнеса. Привлечение финансов»;
14 СМСП – по вопросам видов электронной подписи и правилам ее применения в формате  мастер – класса «Актуальные вопросы использования электронной подписи»;
4 СМСП – по вопросам юридически – правильного оформления отношений с партнерами в формате  практикума «Юридическая защита бизнеса»;

19 СМСП – по вопросам организации IT-проектов в формате клуба менторов; вопросам  открытия интернет проектов в формате бизнес–клуба «Встреча участников преакселератора ФРИИ»;
3 СМСП –  по вопросам онлайн автоматизации бизнеса и внедрении изменений в формате практикума «Бизнес-процессы и автоматизация»;
8 СМСП – по вопросам устройства венчурного рынка, этапам подготовки инвестиционной сделки в формате мастер–класса «Структурирование инвестиционной сделки»;

4 СМСП – по вопросам формирования капитала  в формате мастер–класса Алексея Тараповского «Основы накопления и сохранения капитала»;
1 СМСП – по вопросам заключения и  исполнения договоров  в формате мастер-класса «15 ошибок в коммерческих и договорных отношениях, которые все совершают»;

20 СМСП – по вопросам видов, структуры и объемов государственной поддержки в формате мастер- класса «Все, что вы хотели узнать о государственной поддержке бизнеса и немного больше»;

5 СМСП – по вопросам налоговых последствий сделок с недвижимостью в формате  мастер-класса «Приобретение недвижимости, земли, бизнеса. Как не сделать ошибок при выкупе у государства, ОМСУ, собственников?»;

2 СМСП – по вопросам участия в тендерах, госзаказов в формате  мастер–класса «Как правильно составить тендер и работать с поставщиками заказов? Или вся правда о 44–ФЗ и 223–ФЗ»;

16 СМСП – по вопросам разработки проектов без рекламы в формате мастер–класса Дмитрия Хомака, CEO интернет–энциклопедии Lurkmore: «Как правильно взаимодействовать со своим пользователям, чтобы он Вам приносил еще больше денег?»;
16 СМСП – по вопросам организации ИТ–бизнеса в формате консультаций и мастер-классов на бизнес–выставке Интернет-Экспо, мероприятии «Имидж города в Интернет: бизнес для города и город для бизнеса»;
7 СМСП – по вопросам продающей видео презентации  в формате мастер-класса CEO BigBagFilms Алексея Стасюка «Как создать продающее видео & Простое видео о продукте всегда лучше любой презентации»;

6 СМСП по вопросам активного мышления в бизнесе  в формате мастер–класса  «Подзарядка» с Денисом Лушниковым;
46 СМСП – по вопросам перспективных ниш в городе, инвестиционных проектов для управления и инвестирования малого и среднего бизнеса Дни малого и среднего бизнеса «Учимся, решаем, обсуждаем, действуем. День первый»;

39 СМСП – по вопросам эффективных маркетинговых коммуникаций, методик эффективных отделов продаж. Дни малого и среднего бизнеса. «Учимся, решаем, обсуждаем, действуем. День второй»;

1 СМСП – по вопросам  трудового законодательства для ИП в формате мастер – класса «ИП как работодатель. Проблемы при найме и содержании сотрудников. Как решить их с минимальными потерями»;

10 СМСП – по вопросам увеличения рентабельности розничных магазинов в формате мастер–класса «Как простыми способами увеличить продажи в магазине?»;
5 СМСП – по вопросам покупки предприятия после банкротства, возможностей и последствий банкротства  в формате мастер – класса «Плакали ваши денежки, или выгоды банкротства»;
80 СМСП – по вопросам навыков публичных выступлений  в формате регулярного бизнес–клуба «Ораторский клуб», модератор Игорь Валиев. Цель клуба – освоение участниками опыта публичных выступлений, развитие уверенности, убедительности, умения влиять и вдохновлять слушателей. В рамках одного из занятий клуба выступала Наталья Соломеина, телеведущая, предприниматель и оратор, которая отвечала на вопросы предпринимателей о том «Как внешний вид оратора влияет на результаты выступления? О чем говорит цвет и стиль одежды? Почему Стив Джобс выходил к аудитории в джинсах?». Всего в 2014 году прошло 33 занятия клуба.
40 СМСП – по вопросам стратегического ПОРРЭ – анализа в бизнесе в формате регулярного бизнес–клуба «Клуб развития бизнеса», модератор Константин Баранников.

В рамках клуба предприниматели анализируют возможности человеческих ресурсов, изучают модели управления, стили лидерства руководителей, учатся правильно формулировать задачи компании, и устанавливать правильные ориентиры,  грамотно проводить контроль выполнения поставленных задач, работать с конфликтами на предприятиях, а так же правильно вовлекать сотрудников в реализацию стратегии компании. Всего в 2014 году прошло 28 занятий клуба.
98 СМСП – по вопросам построения системы продаж и аудита, структуры отдела продаж в формате регулярного бизнес-клуба «Системы продаж и аудита отдела продаж»;
191 СМСП – по программе поддержки малого и среднего бизнеса (аренда муниципального имущества, взаимодействие с Администрацией города Екатеринбурга, по размещению в бизнес–инкубаторе, по порядку бесплатного обучения и т.д.);
Предоставлены консультационные услуги 203 гражданам, желающим открыть свое дело, 246 СМСП обратились повторно, 135 СМСП очно проконсультированы из других городов и более 60 СМСП и граждан со всей России в онлайн формате в специальном сервисе по программам преакселерации ЕЦРП Фонда Развития Интернет Инициатив (далее ФРИИ).

Ключевые мероприятия года, в которых ЕЦРП принял участие:
· 14 марта 2014 года при поддержке ЕЦРП прошла всероссийская форум-выставка «Франчайзинг. Регионы». Форум, один из крупнейших по своей географии проектов в УрФО, направленных на развитие экономической инфраструктуры в регионах, в очном формате состоится в шести центральных городах: Екатеринбург, Тюмень, Челябинск, Курган, Сургут и Новый Уренгой. 
· 20 марта 2014 года в Екатеринбурге состоялся Форум экономически активной молодежи. Участниками форума в основном стали студенты, желающие открыть свой бизнес. Общее количество участников более 200. Организаторами мероприятия выступали журналы «Эксперт–Урал» и «Наши деньги» при поддержке ЕЦРП.
На мероприятии молодежь ввели в курс текущей экономической ситуации и возможностям при открытии и ведении собственного дела.
· 17 апреля 2014 года в Администрации города Екатеринбурга журнал «Генеральный директор» (Москва) при поддержке ЕЦРП провел практический семинар «Всероссийский совет директоров: как увеличить рост бизнеса». 
· 31 октября 2014года в Екатеринбурге состоялся форум Всероссийский совет директоров. Организатор - журнал «Генеральный директор» при поддержке ЕЦРП. В World trade center Ekaterinburg встретились свыше 1000 предпринимателей и ведущие эксперты, чтобы поговорить о том, как обеспечить рост бизнеса. Предприниматели приняли участие в мастер-классах опытных ведущих. Гостем программы стал Джон Вон Эйкен. 
В 2014 году ЕЦРП организовывал, участвовал и поддерживал различные конкурсные  мероприятия, способствующие развитию малого и среднего бизнеса на территории города Екатеринбурга, и дающие коккретные инструменты развития для проектов СМСП. Всего ЕЦРП поддержал более 13 таких конкурсных мероприятий:
1. Конкурс «Мама-предприниматель» 

ЕЦРП поддержал уже ставшую традиционной образовательную программу для будущих предпринимательниц, организуемую компанией «Амвэй», которая проходит в пяти городах России: Москве, Краснодаре, Екатеринбурге, Самаре и Новосибирске. В том числе лично специалистами ЕЦРП для участниц было проведено обучение по темам «бизнес-планирование», «государственная поддержка», «организация юридического лица».
2. Международный конкурс творческих предпринимателей Creative Business Cup


Июнь-ноябрь 2014. ЕЦРП оказал информационную поддержку конкурсу. Организаторы: Агентство «Творческие индустрии», оператор международного конкурса Creative Business Cup в России. Всероссийский конкурс бизнес-концепций, организаций или проектов на стадии запуска.
3. Конкурс на лучший инновационный проект

Июль-октябрь 2014г. ЕЦРП оказал информационную поддержку конкурсу. Организатор: Внешэкономбанк. Конкурс ориентирован на молодых предпринимателей, владельцев малого и среднего инновационного бизнеса, расположенного на территории РФ. Цели конкурса: стимулирование инновационной деятельности в РФ, нефинансовая поддержка и развитие малых и средних предприятий, содействие профессиональному росту молодых участников инновационных проектов.
4. Обучающая программа с конкурсов «Рабочие выходные HARVEST»

Весной и осенью этого года в Екатеринбурге прошли два крупных ИТ-мероприятия «Рабочие выходные HARVEST в Екатеринбурге», – трехдневное мероприятие, направленное на ускоренную разработку ИТ-проекта с нуля. За это время вы проекты проработали бизнес-модель проекта, проверили гипотезы, подготовили презентацию, а также получили обратную связь от экспертов. В качестве бонуса – шанс собрать команду мечты, которая, возможно, продолжит работу над проектом и после ударных рабочих. Организатор – Фонд развития интернет инициатив (далее – ФРИИ), при информационной, экспертной и организационной поддержке ЕЦРП.
5. Конкурс ИТ-СТАРТ

20 апреля принято участие совместно с ФРИИ в совете экспертов конкурса проектов ИТ-школы по уральскому федеральному округу, IT-Start – это трехдневный образовательный форум, цель которого вовлечь молодежь в предпринимательство в IT, обучить основам создания бизнеса, а также отобрать наиболее талантливые и активные команды для дальнейшей поддержки. Победители – молодежные команды получили от организаторов различные призы.
6. Кинохакатон
5-7 декабря, «Кинохакатон». Площадка, на которой встречаются бизнес, начинающие игроки и профессионалы из сферы кино, новых медиа, видеорекламы и интернет-контента, оффлайн и цифровой дистрибьюции, IT-проекты и арт-команды. «Кинохакатон 2014» на базе Свердловской киностудии - это новые возможности для талантливых и молодых людей: поиск и поддержка талантов, отработка компетенций и навыков создания конкурентоспособных проектов и технологий. Участники получили опыт публичной презентации и бизнес-оценку своих проектов. Очень важно, что все познакомились с media-трендами, основными направлениями продвижения своих кино и digital-проектов в бизнес-среду, а также изучили потребности компаний через решение бизнес-кейсов во время Кинохакатона. Главным мероприятием «Кинохакатон 2014» стал питчинг проектов, который собрал в этом году более 100 заявок. Финал прошел 7 декабря, в нем 20 участников со всей России, которые поборолись за 500 000 рублей для реализации своего проекта на съемочной базе Свердловской киностудии. ЕЦРП оказал информационную поддержку, выступил с приветственным словом и вошел в состав жюри. 
7. Индустриальный трек конкурса GenerationS, общероссийский конкурс.
24 августа в Екатеринбурге состоялся финальный образовательный уикенд Индустриального трека конкурса GenerationS. Участники прошли двухдневный тренинг, посвященный главным вопросам технологических предпринимателей, а также защитить свой проект во время питч-сессии перед экспертным жюри.

Участниками программы – команды, отобранные из 508 проектов индустриального трека по итогам многоуровневой экспертизы российскими технологическими и бизнес-экспертами. Задача преакселерации – дать возможность большему количеству проектов пройти тренинг по технологическому предпринимательству и отобрать 40 команд для участия непосредственно в акселераторе Industrial GenerationS. ЕЦРП вошел в состав экспертов мероприятия и оказал информационную поддержку конкурсу.
8. Премия человек года в УРФО, номинация «Предприниматель года»
5 декабря. Премия «Человек года». Ежегодная Премия журнала «Деловой квартал», направленная на выявление лучших бизнесменов в различных отраслях экономики, а также выявлению стартап года. ЕЦРП оказал информационную поддержку Премии и был экспертом в голосовании за номинацию «Предприниматель года».
9. Лучший молодой предприниматель
27-29 ноября 2014г. Организатор: Правительство РФ и Свердловской области совместно со Свердловским региональным отделением «Ассоциации Молодых Предпринимателей». Программа отбора предпринимателей для последующей совместной работы по развитию города. В формате бизнес–марафона – деловые игры, круглые столы, форумы с известными бизнес-технологами, тренерами, состоявшимися предпринимателями. ЕЦРП оказал информационную поддержку, работал в составе жюри.
10. Конкурс «УМНИК»
28-29 октября. Организатор: Фонд содействия развитию малых форм предприятий в научно-технической сфере. Ориентирован на молодых ученых и студентов учреждений ВУЗов и НИИ. Цели конкурса: государственная поддержка молодых учёных, стремящихся самореализоваться через инновационную деятельность, и стимулирование массового участия молодежи в научно-технической и инновационной деятельности; проведение молодыми учеными и специалистами научно-исследовательских работ с целью внедрения их результатов в хозяйственный оборот; подготовка молодых ученых и специалистов к созданию малых инновационных предприятий, необходимых для реализации результатов научных разработок. ЕЦРП оказал информационную поддержку, принял участие в пленарном заседании.

11. Конкурс «Инновационная Арктика»

Июнь – Ноябрь 2014. Организаторы: ЕЦРП «Окружной инновационно-технологический центр «Старт» (г. Губкинский, Ямало-Ненецкий автономный округ (ЯНАО)) совместно с Бизнес-инкубатором «Ингрия» (г. Санкт-Петербург). Конкурс для разработчиков передовых технологий и услуг, инновационных проектов для применения в условиях Арктики. ЕЦРП оказал информационную поддержку (партнеры конкурса), активное участие в экспертном совете и оценка проектов.

12. Конкурс-марафон «Хакафон»

19 декабря,  Хакафон - марафон по разработке мобильных приложений, который проходит при поддержке Google уже несколько лет подряд в различных городах-миллиониках. ЕЦРП оказал информационную и организационную поддержку, впервые проходящему в Екатеринбурге. Марафон позволяет проявить разработчикам и их командам не только навыки и интеллект, но и стойкость, упрямство и выдержку. Работа над проектами идет два дня, и на выходе команды должны представить работающий прототип, готовый продукт, которым можно воспользоваться и протестировать. Жюри оценивает как оригинальность идеи, так и качество исполнения приложения.  

13. Молодежное соревнование бизнес-моделей StartUpCup Russia.
ЕЦРП оказал экспертную поддержку.
По результатам всех консультационных мероприятий создано 26 новых СМСП и 26 новых рабочих мест.

2. Реализация программ обучения и повышения квалификации руководителей и иных работников СМСП

Обучено 285 специалистов из 250 СМСП, в том числе:

( 15 специалистов из 6 СМСП  по теме «Скрытое влияние на переговорах» из СМСП работающих в сфере производства и продаж мебели;
( 26 специалистов из 19 СМСП по теме «Успешные переговоры и продажи» из СМСП осуществляющих свою деятельность в сферах услуг, торговли, а также производства мебели;
( 26 специалистов из 25 СМСП  по теме «Разработка бизнес- плана. Дистанционный курс» из СМСП из различных сфер: научных исследований, оптовой торговли машинами, оборудованием, непродовольственными товарами, удобрениями, металлами, товарами народного потребления, а также из сферы услуг рекламы, консалтинга, транспорта, и сферы производства;
( 10 специалистов из 9 СМСП по теме " Управления организационными изменениями-стратегическое планирование. Управление проектами" из СМСП в сфере рекламы, производства изделий из дерева, строительства;
( 25 специалистов из 25 СМСП  по теме «Финансы для руководителя. Управление затратами» из СМСП работающих в сфере услуг в области учета и права, рекламы и издания, производства емкостей, строительства, торговли мебелью, травами и строй-материалами;
( 37 специалистов из 30 СМСП по теме «Эффективная выставка: организация выставки-решение маркетинговой задачи» из СМСП работающих в сфере рекламы, туризма, металлов, керамики, пищевых продуктов, детских товаров, нефтепродуктов, транспортной деятельности, драгоценных металлов, стоматологических услуг, услуг по недвижимости, машин, приборов и оборудования, потребительских товаров и др.;
( 9 специалистов из 9 СМСП по теме «Бережливое производство» из числа СМСП работающих в сфере розничной торговли и производства непродовольственных товаров, оптовой торговли и производства пластмасс, строительных материалов, металлических конструкций;
( 21 специалист из 21 СМСП по теме «Реклама и маркетинг в интернете (ИТ-школа)»  из СМСП осуществляющих свою деятельность в сфере производства приборов контроля, радиоэлементов, обоев, отделочных работ, металлических конструкций, торговли непродовольственными товарами, услуг фотографии, рекламы, туризма, информационных технологий и др.;
( 23 специалиста из 21 СМСП по теме «Увеличение прибыли магазина» из числа СМСП, работающих в сфере торговли автозапчастями, мебелью, текстильными изделиями, сантехникой, материалами для остекления и др.;
( 25 специалистов из 25 СМСП  по теме «Разработка бизнес-плана. Дистанционный курс + практика» из СМСП из различных сфер: физкультурно-оздоровительной, туристической, культурно-развлекательной деятельности; из сферы услуг бухгалтерских, юридических, рекламных, страховых; научных исследований, оптовой торговли машинами, оборудованием, непродовольственными товарами, по производству медицинской техники, мебели, изделий из пластмасс, из сферы торговли пищевыми продуктами и одеждой, и другие.

( 23 специалиста из 22 СМСП  по теме «Предпринимательская грамотность: основы бизнес-планирования для начинающих» из СМСП работающих в следующих сферах: туристическое обслуживание, оптовая торговля, страхование, физкультурно-оздоровительная деятельность, научные исследования, производство, деятельность в области права, организации отдыха, розничной торговли, в области художественного творчества, и другие.
( 16 специалистов из 12 СМСП по теме «Управление производством» из СМСП из различных сфер: розничная торговля, оптовая торговля, производство и другие;
( 29 специалистов из 26 СМСП  по теме «Ключевые компетенции руководителя: как зарядить команду на результат в условиях кризиса» из  различных сфер: оптовая торговля, производство, розничная торговля,  сфера технического обслуживания и ремонта, транспортная обработка грузов, издательская деятельность, рекламная деятельность, деятельность в области права и другие;

По результатам обучения создано 8 новых СМСП и 160 новых рабочих мест.

3. Обеспечение деятельности маркетингового центра 

За 2014 год проконсультированы 218 СМСП по вопросам маркетинга и продвижения: 

( предоставлены устные рекомендации 64 СМСП, осуществляющим деятельность в следующих сферах: полиграфическая и туристическая деятельность, клининговые услуги, интерьерные материалы, обслуживание холодильного оборудования, юридические услуги, услуги монтажа, ремонта промышленного холодильного и вентиляционного оборудования, физкультурно-оздоровительная деятельность, оптовая продажа бытовой химии, оптовая торговля пищевыми продуктами, услуги в области маркетинга, продажа климатических систем, производство светодиодных светильников и кошачьих туалетов. 

Устные рекомендации проводились как в формате индивидуальных консультаций, так и в формате мастер–классов и клубов с привлеченными экспертами в соответствующей области.
( письменные рекомендации по продвижению предоставлены 111 СМСП, работающим в различных сферах экономики. В частности, для мастерской красоты, компаний, оказывающих услуги по компьютерному ремонту, обучению рисованию взрослых, продаже недвижимости, юридическим вопросам (услуги для частных и корпоративных клиентов), услуги по рекламе на билетах в общественном транспорте, размещению рекламы в бизнес-центрах, пошиву одежды, созданию и продвижению сайтов, аренде недвижимости, загородному отдыху (база отдыха на Урале), образованию в Чехии, услуги в области туризма (туристические компании) и маркетинга (рекламные агентства), ветеринарные услуги. 

Среди других сфер: розничная торговля детской одежды, обувью, система для измерения давления, диагностика промышленных механизмов и оборудования, оптовая торговля ювелирными изделиями, знаками безопасности для детей, коворкинг-центр, частная школа развития для детей, экологический консалтинг промышленных предприятий, платные медицинские услуги, хостеллы, охранная деятельность.  

Получатели поддержки, для которых построены рекомендации по продвижению, работают в сферах: изделия ручной работы в качестве подарков, автомобильный салон, производство свечей, знаков дорожной безопасности, евросмесей для строительства, пневмодеталей для заводов, нового кирпича для строительства домов, организация частных и корпоративных праздников, продажа бетона, париков, гобеленов, мебели, косметики и мыла ручной работы, медицинских приборов для диагностики детей, телекоммуникационного оборудования, материалов для кровлии фасадов, кондиционеров, музыкальных инструментов, издание журналов, парикмахерская, стоматология, Интернет-магазин одежды для беременных и кормящих, художественная ковка металлических изделий (решетки, ворота), съемка фильмов для коммерческих клиентов, экспресс-тестирование детей и взрослых по отпечаткам пальцев, создание мобильных приложений, сбор и переработка отходов, конно-спортивный клуб. 

( 43 СМСП предоставлены маркетинговые консультации в письменной форме. Маркетинговые консультации в письменной форме  проведены для СМСП, осуществляющих следующие виды деятельности: торговля парфюмерией и текстилем, фитнесс-центр, кладбище домашних животных, строительство экономичного экологичного жилья для частных лиц, разработка ПО в области энергосбережения и для общественного транспорта, частный семейный клуб, розничная продажа ортопедических матрасов, производство чехлов для пачек сигарет, моющих средств, огнезащитной пропитки, издательство комиксов для подростков, производство датчиков давления для промышленных предприятий, замков для дверей, трансформаторов, турбодуша, никелевых наклеек для сувенирной продукции, кислородных баллончиков, пеноблоков, бордюров для общественных дорог города, мебели для розничной торговли, пельменей, грибов, услуги по снятию стресса, сайт интегратор объектов недвижимости, предприятие по переработке мусора, заливка частных катков, услуги в сфере mice–индустрии, инженерно-техническое проектирование зданий, атмосферные оптические линии связи. 
В своей работе центр маркетинга использует разнообразные методы маркетинговых исследований. Среди них: экспертное интервью, глубинное интервью, кабинетное исследование, тайный покупатель, хоум–тест, телефонное интервью, фокус–группа, опросы жителей города. 

В течение апреля и мая проходил конкурсный отбор финалиста совместного проект ЕЦРП и страховой компании «Северная Казна»: фото-шоу «Вызов». В кастинге проекта приняли участие 26 предпринимателей. После кастинга осталось 6 героев. Поскольку шоу, прежде всего, образовательный проект, основной результат для героев проекта - появление новых знаний о том, как управлять всевозможными рисками компании, а также и pr–проект, в рамках которого конкурсанты смогли заявить на рынке о себе и о своем бизнесе (продвижение). Финалистов конкурса стало охранное бюро Дмитрия Богомолова, который получил приз 200 тыс.руб от спонсора. 
В течение 2 квартала прошли две радио–передачи на Эхо Москвы «Бизнес в деталях» для продвижения конкретных проектов и экспертной поддержки участников. Непосредственно в эфире участвовало 4 проекта: компания «Этажи» (сдача апартаментов), Электронный риэлтор (ИТ-проект), Электронный кардиолог (ИТ проект + медицина) и производители систем ночного видения для автомобилей.

В разработке находится регламент предоставления бесплатных маркетинговых услуг в части регулирования взаимодействия с СМСБ, а также объема, глубины, используемых методов в маркетинговых консультациях и экспертизах;
По результатам работы маркетингового центра создано 9 новых СМСП и 137 новых рабочих мест.

4. Обеспечение деятельности Инновационно-технологического центра города Екатеринбурга
За 2014 год были предоставлены  консультации  37 авторам инновационных проектов:

( 3 авторам по вопросам государственных инструментов поддержки;

( 19 авторам по вопросу привлечения инвестиций и проведения финансового анализа;

( 4 авторам по маркетингу и продвижению инноваций;

( 2 авторам по вопросу патентования;
( 7 авторам по вопросам коммерциализации, поиску партнеров;
( 1 автору по вопросам бизнес-планирования;

( 5 авторам по вопросам кооперации;
( 2 авторам по вопросам изготовления прототипов и опытных образцов.
Разработан регламент бесплатных услуг по коммерциализации инновационных проектов в части регулирования и взаимодействия с СМСП и гражданами, являющимися авторами инновационных проектов, а также глубины, продолжительности, порядке и очередности самих услуг.

За 2014 год выполнены работы по коммерциализации 21 инновационной разработки в областях: бытовой электроники, товары народного потребления, приборостроения, технологий строительства, в сфере медицинской техники, оборудования, ИТ, услуг для населения и др.
База проектов за 2014 год пополнена 35 новыми инновационными проектами.

Мероприятия по развитию инновационных проектов

27 февраля в целях привлечения к поддержке авторов инновационных проектов и популяризации предпринимательской деятельности в реальном секторе экономики было проведено официальное открытие в СМИ шоу–рума инноваций: 
В целях поддержки коммерциализации инновационного проекта «Мутномер» на предприятии был сделан пресс-тур со СМИ. 

– 23 и 24 апреля ЕЦРП принято участие с докладом о предпринимательстве и в совете экспертов оценки инновационных молодежных проектов Евразийского экономического форума молодежи (ЕЭФМ) на тему «Диалог Цивилизаций: Зеленая Экономика». Форум проводится уже пятый год, получил поддержку Правительства РФ. 
В рамках конкурса авторам инновационных разработок было предложено обращаться в ЕЦРП за поддержкой в коммерциализации проектов.

Для содействия в коммерциализации проектов в сфере ИТ ЕЦРП осуществляется информационное партнерство по конкурсам проектов: Федеральном конкурсе проектов в сфере Интернет и мобильных технологий Web Ready, программы поддержки технологических стартапов - Microsoft BizSpark. Для содействия развитию проектов в сфере технологических инноваций (электроника, машиностроение и т.п.) ЕЦРП осуществляет информационное партнерство по национальному конкурсу GenerationS, и ведется подготовка к участию проектов в акселерационной федеральной программе проектов в сфере биотехнологий.

Для содействия в коммерциализации проектов в сфере «индастриал» разработок ЕЦРП осуществляется информационное и экспертное партнерство по конкурсу инновационных проектов: «Инновационная Арктика» - международный конкурс инновационных проектов, который проводится в рамках Межрегионального Форума «Инновации в малых арктических городах». Всего в рамках проекта было оценено 172 инновационных проекта со всей России, включая проекты со Свердловской области.
В октябре и ноября ЕЦРП принял участие и оказал информационную и экспертную поддержку молодежным мероприятиям: «Инновационный конвент Свердловской области», организуемый УрГЭУ и «Фестиваль инноваций под названием «Innofest», организуемый в Уральском федеральном университете.

В  Екатеринбурге 30-31 октября состоялся IV Молодежный инновационный конвент Свердловской области. Мероприятие проводилось Министерством физической культуры, спорта и молодежной политики Свердловской области в рамках отбора лучших проектов для Всероссийского Конвента 2014.
В декабре впервые открыл свои двери Клуб для активных инноваторов «Умник», организованный ЕЦРП совместно с Фондом содействия развитию малых форм предприятий в научно-технической сфере:

Во втором квартале привлечено финансирование в инновационные проекты.

В третьем квартале привлечено финансирование в инновационные проекты.

В четвертом квартале привлечено финансирование в инновационные проекты.

По результатам работы Инновационного центра создано 9 новых субъектов и 54 новых рабочих места.
5. Организация и развитие городской системы бизнес–инкубаторов

В 2014 году было введено 365 кв.м. новых площадей инкубатора (отремонтированы, оборудованы охранно-пожарной сигнализацией, мебелью и доступом в интернет, рассчитанных на 52 рабочих места), на которых размещено 10 новых СМСП. 

На конец сентября инкубатор был полностью заполнен, на конец декабря в инкубаторе 8 свободных рабочих места, которые готовятся к передаче под расширение действующим резидентам, в нем размещено 40 СМСП на 177 рабочих местах. Сумма налогов и сборов, уплаченных резидентами в 2014 году составила более 7,4 млн. руб.
Структура резидентов бизнес-инкубатора:

94 рабочих мест – ИТ-компании;

35 рабочих мет – инновационно-производственные компании;

48 рабочих мет – начинающие предприниматели в сфере услуг (проектного управления, услуг химического анализа, дизайнерских услуг, издательского бизнеса, индивидуального пошива, туристических услуг, услуг  сварки, изготовления фильмов, организации праздников, различных аутсорсинговых услуг и т.д.)

В феврале было утверждено новое положение по бизнес-инкубатору, со всеми резидентами пройдена процедура переаттестации.

В октябре  были отремонтированы общие площадки лестничной площадки на первом этаже в подъезде.
Мероприятия, проведенные с резидентами бизнес-инкубатора.
Были проведены переговоры с инкубированными о результатах работы в 2013 году и планах в 2014 году, по итогам переговоров ряду инкубированным рекомендовано воспользоваться одним или несколькими  инструментами поддержки, в результате консультации одному предприятию удалось привлечь факторинговое финансирование в размере 750 тыс. руб. и начать работу с крупным заказчиком.

В апреле месяце среди резидентов бизнес–инкубатора было проведено мероприятие «ИТ–кооперация». В рамках мероприятия предприятия познакомились с новыми резидентами, получили массу советов друг от друга по развитию проектов, 2 предприятия нашли друг друга в качестве заказчика и исполнителя. Все высказали пожелания о проведении таких мероприятий в будущем и в привлечении к ним крупных ИТ игроков (Майкрософт, Интел, NVidia и т.п.)

В октябре по пожеланиям с резидентами и некоторыми другими стартап–компаниями будет запущены еженедельные трекинг–встречи по специальным акселерационным методикам для ускорения темпов развития. Однако, не смотря на отмеченную участниками полезность данных мероприятий, после 2 занятий по причине низкой посещаемости резидентами мероприятий инициатива не прижилась. В практике других регионов участие и интенсивная подготовка в подобных программах стимулируется жестким конкурсом и возможностью получить инвестиции по окончанию программы от самих организаторов, что нами на данный момент не может быть обеспечено. 

Для дополнительной стимуляции к продуктивной коллективной работе и популяризации предпринимательства был объявлен конкурс среди предприятий и частных лиц по улучшению пространства общих территорий бизнес-инкубатора. Конкурс выиграл молодой начинающий дизайнер-архитектор Демехин Р.И., в проекте которого предусмотрена яркая навигационная инфографика коридоров и лестниц, смягчение пространства различными деревянными элементами и зеленью, размещение различных надписей и плакатов в стиле «motivate me», изготовление и размещение различной простой по креативной мебели и сидений для увеличения функциональности общих площадей. Проект на территории инкубатора будет реализован к концу 1 квартала 2015 года.
В бизнес-инкубаторе создано 8 новых СМСП и 45 новых рабочих места.
6. Обеспечение деятельности центра субконтрактации и производственной кооперации малого и среднего предпринимательства

В 2014 году база данных субконтракторов пополнена 35 новыми материалами о технологических возможностях и продукции, поставляемой в порядке производственной кооперации.

В мае 2014 года в рамках большого маркетингового исследования по производителям города Екатеринбурга были собраны данные по количеству и сферам деятельности производственных предприятий, чей вид деятельности «производство» указан как основной (по данным системы «Спарк»). Итого собрано порядка 6,5 тыс. первичных данных о городских производителях.

В июле ЕЦРП стал городским партнером по Свердловской области российского центра субконтрактации (www.subkontrakt.ru). Через эту систему приходят производственные заказы со всех регионов России, о которых информируются участники производственной кооперации, в частности за 3 квартал поступило 42 заказа по механической обработке, литью и другим направлениям, в 4 квартале в ЕЦРП поступило 23 заказа по РФ и 2 заказа по Свердловской области. По заказам сделана рассылка на предприятия Екатеринбурга. По заказу №1829 найден исполнитель, сейчас рассматриваются сроки изготовления и стоимость. 
В августе вышел на работу в штат  Руководитель отдела ЕЦРП по производственной кооперации для постоянной работы и развития данного направления поддержки малых предпринимателей реального сектора экономики. 
С целью пополнения базы данных субконтракторов в ЕЦРП проведена встреча с 40 предпринимателями. Компании предоставили информацию о своих возможностях. В настоящее время в базу предприятий внесено 6 компаний строительного сектора, 4 компании производят изделия из композитов, 14 металлообрабатывающих компаний, 12 компаний деятельности широкого спектра. Всего в базу внесено 36 компании, с 8 компаниями проведена повторная встреча с выездом на производство. 

При содействии ЕЦРП по заказу от ООО "Пумори-инжиниринг инвест" была изготовлена опытная партия сложных резцов производственной фирмой ООО «Основа». Сумма договора на опытную партию составила 46 000руб. Сейчас пилотную партию резцов обкатывают на производстве заказчика. После успешного испытания "Пумори-инжиниринг инвест" планирует закупать резцы на сумму свыше 500 000 руб., т.к. резец является расходным материалом.
Получено благодарственное письмо от ООО ПТК «ГРУППА КОМОС». В настоящее время продукция компании проходит испытания на объектах МУП «ЕКАТЕРИНБУРГЭНЕРГО». «ГРУППА КОМОС» разработали пенообразователь и реагент, позволяющий очищать трубы от накипи. Стоимость услуги по очистке труб в подъезде 16-ти этажного дома составляет 200 000 руб. При успешном внедрении энергосберегающей технологии «ЕКАТЕРИНБУРГЭНЕРГО» готово в будущем на покупку оборудования, произведенного ООО ПТК «ГРУППА КОМОС».
Проведена работа с ЕМУП по перечню потребностей в заказах:

( направлены 7 писем в МУПЫ с предложением участия в производственной кооперации, в частности на Городское лесничество, Горсвет, Муниципальные электрические сети, Екатеринбургский метрополитен, Водоконал, Екатеринбургэнерго, ТТУ.

( ЕМУП «Водоканал», «Екатеринбургэнерго» и «Трамвайно-троллейбусное управление»  предоставили план-график годовых закупок. Информация проанализирована. 

( ЕМУП «Трамвайно-троллейбусное управление» осуществляют закупки по ФЗ №223. В настоящее время получена заявка на изготовление угольно-графитовых вставок токосъёмной головки троллейбуса в объёме 200-250 тыс. шт. Ведутся переговоры по изготовлению с различными производственным и предприятиями,  пока исполнитель с возможностью изготовления точно в  соответствии с требованиями заказчиками из местных предприятий не найден.

Проведена работа с ЕМУП по муниципальным закупкам и 19 ноября в рамках мероприятия «Дни малого и среднего бизнеса» с представителями ЕМУП, УФАС и предпринимателями была организована, дискуссионная площадка на тему «Поддержка малого бизнеса и микропредприятий за счет государственных и муниципальных заказов».

По результатам проведенных мероприятий в сфере муниципальных закупок, сделаны следующие выводы:

( в планах о закупках МУПов часто указывается неполная или некорректная информация;

( выявлены проблемные группы товаров для МУП;

( низкий уровень взаимодействия представителей МУП с поставщиками.

В целях устранения данных проблем на следующий год запланированы регулярные встречи СМСП (потенциальных поставщиков) с представителями МУПов и на базе Администрации города Екатеринбурга.

Для привлечения в производственную кооперацию новых компаний, увеличения объёма поступающих и выполненных заказов разработан дополнительный нефинансовый инструмент поддержки к существующим механизмам – база данных «оборудование с наработкой».  Для пополнения базы б/у оборудования проводится работа с залоговыми отделами банков и лизинговых компаний. На предприятия и банки отправлены десятки запросов по продаже оборудования. Все поступающие заявки в открытом доступе на сайте ЕЦРП.

В целях информирования о возможностях производственной кооперации и приглашения к участию в субконтрактации руководитель центра производственной кооперации выступает с докладов на Международном Форуме промышленных технологий для горного дела, металлургии, металлообработки и машиностроения «Мир Промышленности/WIN Russia Ural», 24-25 сентября 2014г. Тема доклада «Производственная кооперация. Сложности, возможности и муниципальная поддержка». На форуме принимает участие более 200 представителей крупных предприятий и высших учебных заведений УрФО. За три дня работы выставки, планируется посещение около 3000 отраслевых специалистов.  С аналогичным докладом было выступление на межрегиональной конференции «Инжиниринг в металлообработке и машиностроении-2014», 23 октября 2014 года.
С целью актуализация базы данных субконтракторов (выделение реальных производственных предприятий) проведена Биржа производственных заказов.  Биржа проведена 9 октября 2014 года. В рамках мероприятия пять предприятий презентовали малому бизнесу собственные потребности, рассказали о производственных заказах, которые можно передать на аутсорсинг, провели предварительные переговоры с потенциальными исполнителями заказов. На мероприятии присутствовали представители 30 предприятий. После проведения биржи получена обратная связь от ООО "Металл-Комплект". Компания обратилась в «Полидекор» с заказом на деталь из пластика взамен детали из дерева. В настоящее время изготовлена опытная партия.
10  октября 2014 года с представителями компании «Ашан» проведена встреча и достигнуты договоренности по организации Биржи заказов на площадке Фонда. Мероприятие направлено на поддержание местных производственных компаний, локализацию производства товаров для «Ашан» в городе Екатеринбург и сохранения международных экономических связей.  

В рамках запланированного мероприятия (январь-февраль 2015 года) представители компании презентуют малому бизнесу собственные потребности: расскажут о проблемных группах товаров, о требованиях к поставщику и товарам, проведут предварительные переговоры с потенциальными исполнителями заказов, уточнят сроки и качество исполнения. На данный момент от компании «Ашан» получены потребности по конкретным группам товаров (продукты питания и мебель), начата работу по поиску местных производителей к участию в бирже.

Компания ООО «Д-Тек» получила финансирование проекта в размере 260 000 руб., через систему Boomstarter. ЕЦРП оказал информационную поддержку проекту, разместив информацию о проекте на своих ресурсах. Центр производственной кооперации оказывает помощь по реализации продукции компании для торговой сети «Ашан». В настоящее время компания закупила оборудование для производства мебели. Производство планируют запускать в первом квартале 2015 года. Компания производит мебельный конструктор, на продукцию получен патент. 

Для успешного выполнения поступающих заказов и расширения базы участников производственной кооперации проведена встреча с директором Союза Машиностроительных Предприятий Свердловской Области Бухмастовым А.В. по взаимодействию и сотрудничеству. Протокол встречи от 12.11.2014 года. 
Итоги встречи, выводы, решения:

( предоставлять друг другу на безвозмездной основе информацию о реализуемых на предприятиях активах или о потребностях машиностроительных предприятий в кадрах, товарах, услугах, оборудовании.

( ЕЦРП выразил готовность размещать на ресурсах Фонда информацию о реализуемых на предприятиях активах или о потребностях машиностроительных предприятий в кадрах, товарах, услугах, оборудовании.

( НП СМПСО выразил готовность провести опрос среди предприятий-членов НП СМПСО и предоставить результаты опроса в ЕЦРП.  Цель опроса оценить технические возможности предприятий. Опросный лист прилагается к протоколу.

( оказывать друг другу на безвозмездной основе информационную поддержку по мероприятиям ЕЦРП и НП «СМПСО», направленных на развитие производственной кооперации.
Центр производственной кооперации оказал содействие ООО «ПромХолдинг» в организации продуктового магазина. В рамках программы «Оборудование с наработкой» для торговых площадей закуплено оборудование на сумму 110 000,00 руб. у екатеринбургской компании  ООО «ЕТПК», договор №120514. 
В апреле были подведены итоги поездки делегации екатеринбургских ИТ-компаний, софинансируемой ЕЦРП, на специализированную международную выставку в германии CeBIT–2014 в сфере информационных технологий.  
На выставке приняли участие с презентациями 4 Екатеринбургских компании, которые расширили сеть партнеров за рубежом. 
По итогам посещения выставки компании планируют открыть 2014 году 38 новых рабочих мест под выполнение полученных новых заказов.

7. Информационная и техническая поддержка работы сайта малого и среднего предпринимательства города Екатеринбурга: www.ekbiznes.ru.

В течение квартала проводилось ежедневное наполнение сайта информацией о количестве СМСП и об их классификации по видам экономической деятельности; об организациях, образующих инфраструктуру поддержки СМСП, а также экономической, правовой, статистической, производственно-технологической, маркетинговой информацией, необходимой для развития СМСП.
В 2014 году средняя посещаемость сайта 170 посетителей в день, общее число уникальных посетителей – 39,2 тыс. Спады и рост посещаемости сайта за год коррелирует с общими сезонами деловой активности в городе.  В целом на сайте ЕЦРП зарегистрированных пользователей на конец 2014 года – 3687, зарегистрированных субъектов – 3534 (общий прирост за год – 2242 пользователя). 
Средняя продолжительность визита сайта за год составила 
4,36 минуты. 
Трафик сайта, уникальных пользователей

	
	

	Счетчик
	Месяц
	Уникальных пользователей

	Яндекс Метрика
	Декабрь
	4 169

	Яндекс Метрика
	Ноябрь
	4 076

	Яндекс Метрика
	Октябрь
	3 788

	Яндекс Метрика
	Сентябрь
	3 599

	Яндекс Метрика
	Август
	4 161

	Яндекс Метрика
	Июль
	2 568

	Яндекс Метрика
	Июнь
	3 335

	Яндекс Метрика
	Май
	4 143

	Яндекс Метрика
	Апрель
	2 914

	Яндекс Метрика
	Март
	2 161

	Яндекс Метрика
	Февраль
	2 537

	Яндекс Метрика
	Январь
	1 779


1) У сайта появились две иностранные версии – на английском и немецком языках.
2) Появился новый радел «Проект ищет инвестора».
3) Модернизирован раздел «Взаимодействие с органами власти»: появилась опция «Задать вопросы», а также справочная информация об организациях для бизнеса.
4) Модернизирован раздел «Выход на международные рынки»: появилась полезная  информация для иностранных и местных фирм.
5) Появился новый раздела «База знаний», в котором можно узнать все о старте бизнеса, государственной поддержке и пр., воспользовавшись полезными ссылками. Раздел все время пополняется.

6) Изменена структура раздела «Поиск заказчиков и исполнителей»7) Введен раздел «Ваши предложения» (предложения, вопросы директору ЕЦРП).
8) В разделе «О центре» появилась информация о сотрудниках ЕЦРП. 

9) В разделе «Мероприятия», в календаре появился подраздел конкурсы и обучение, тем самым получился единый календарь событий. 
В разделе «Аналитика» сайта ЕЦРП в 2014 году были опубликованы 62 материала.

В 2014 году ЕЦРП оказал информационную и организационную поддержку двум крупным ИТ-выставкам в городе Екатеринбурге, организуемых местными предпринимателями: Денис Сергеев, Web to Win, предприниматель в сфере ИТ, форуме–выставке ИнтренетЭкспо, Сергей Мартьянов, выставка Discavery ITC объединяющая такие важные для ИТ-отрасли региона разделы как связь, Интернет, автоматизация промышленных предприятий, разработка программного обеспечения и безопасность. В этом году впервые на выставке были представлены разработки и продукты по ИТ в медицине, биоэлектронике, в области искусственного интеллекта и робототехники. 

Крупнейшая на Урале IT-выставка «Internet Expo 2014» прошла в Екатеринбурге 9 и 10 октября 2014 года.  В двух выставочных залах собрались свыше 3 000 участников. Участниками стали владельцы Интернет–магазинов, специалисты по SEO и PR, маркетологи, рекламисты и представители госструктур. 

8. Проведение мероприятий программы «Дни малого и среднего предпринимательства в Екатеринбурге»

В рамках реализации данного пункта программы было проведено два мероприятия:

1. К всероссийскому дню предпринимателя ЕЦРП в мае месяце был организован праздничный форум «Топ-бизнес», который проводился 24,26,27,28 мая. Общее количество участников форума – более 170 человек. 

В программе форума было: Праздничный футбол между командами предпринимателей, ЕЦРП и банков; Бизнес-клубы по темам: Рекламный бизнес, Строительный бизнес, Бизнес по франшизе, Он–лайн бизнес, Текстильный бизнес; Подарки для предпринимателей. В рамках форума лидеры местных рынков делились опытом ведения бизнеса, видением трендов на рынке, отвечали на вопросы участников, давали рекомендации, а участники форума получили много полезной информации, обменялись профильными мнениями и получили новые деловые контакты.
2. 19 и 20 ноября 2014 года в Администрации города Екатеринбурга были организованы «Дни малого и среднего предпринимательства в Екатеринбурге». Общее количество участников составило более 165 человек.

В первый день была проведена встреча предпринимателей Екатеринбурга с представителями профильных комитетов Администрации города, на которой были обсуждены планы и перспективы развития потребительского и товарного рынка.

Во время дискуссионной площадки «Поддержка малого бизнеса и микропредприятий за счет государственных и муниципальных заказов» бизнесменами совместно с УФАС по Свердловской области, юристами, представителями муниципальных предприятий, Департаментом экономики Администрации города были рассмотрены вопросы: 

( эффективность 44-ФЗ для малого и микробизнеса;

( существующие проблемы в части реализации 223–ФЗ и 44–ФЗ;

( как могут помочь городские власти в устранении проблем;

( возможность внесения в Закон  преференции для малого бизнеса.

Дискуссионная площадка «Импортозамещение. Слова, санкции или реальная практика?» была посвящена решению вопросов: 

( что делают власти и институты поддержки предпринимательства Екатеринбурга для реализации импортозамещения? 

( готовы ли крупные, малые и средние компании к импотозамещению?

( каковы реальные примеры импортозамещения в столице Урала?

( как могут помочь городские власти в устранении существующих проблем? 

На круглом столе «Помещения для малого бизнеса» предпринимателями, представителями ДУМИ и Уральской палаты недвижимости были обсуждены потребности бизнеса в помещениях. 

В бизнес–центре «Палладиум» состоялась встреча  начинающих предпринимателей с представителями Фонда поддержки молодежного предпринимательства «АГАТ» и Фонда «Екатеринбургский центр развития предпринимательства». На встрече участники Программы Фонда «Агат» рассказали о своем старте, вместе с бизнес–наставниками поделились накопленным опытом сотрудничества, представили реальные проекты с полезными рекомендациями начинающим предпринимателям. Кульминацией конференции стала экспертиза проектов, на которой каждый участник мог получить оценку жизнеспособности своего проекта и ценные советы от бизнес–наставников.

На второй день почетными гостями дня стали настоящие "звезды" маркетинга – Михаил Дымшиц и Игорь Качалов.

Тема мастер–класса Михаила Дымшица, одного из крупнейших в России практиков маркетинга и массовых коммуникаций – «Выбор и поведение потребителей на различных рынках и эффективность маркетинговой коммуникации». 

Тема мастер-класса Игоря Качалова, входящего в  топ–10 маркетинговых консультантов России, консалтинговое агентство №1 по маркетингу в России – «4 Секретных Методики Эффективных Отделов Продаж». 

Второй день завершился уникальным аукционом инновационных проектов. В рамках мероприятия был показан фильм о пяти местных инновационных разработках, а у участников была возможность оказать поддержку в развитии инновационных проектов.

9. Реализация программы строительства Новосвердловского индустриального парка, в том числе: доработка проектной документации, обеспечение деятельности управляющей компании по строительству 
блок-модулей
В рамках реализации данного пункта были выполнены следующие работы:

– подготовлен сводный план инженерных коммуникаций;

– подготовлен и утвержден проект планировки и межевания территории в районе Ново-Свердловской ТЭЦ от 05.12.2014 №3714.

Показатели хода реализации Соглашения
	
	План
	Выделено
	Освоено
	Процент от планового объема

	Количество средств в местном бюджете на реализацию долгосрочной целевой муниципальной программы (далее – ДМЦП), в тыс. рублей
	9142, 00
	9142, 00
	9142, 00
	100%

	Объем субсидии областного бюджета на софинансирование ДМЦП, в тыс. рублей
	5288, 40
	5288, 40
	5288, 40
	100%

	При наличии информации:
Объем привлеченных средств на реализацию мероприятий ДМЦП, в тыс. рублей
	-
	-
	-
	

	Параметры
	Показатели  нарастающим итогом

	Количество человек – участников мероприятий ДМЦП 
	40 449

	Количество СМСП – получателей информационных услуг 
	2 242

	Количество человек – получателей информационных услуг 
	39 000

	Количество СМСП – получателей консультационных услуг
	951

	Количество человек – получателей консультационных услуг
	1 161

	Количество СМСП – получателей образовательных услуг
	250

	Количество человек – получателей образовательных услуг
	285

	Количество СМСП – получателей поддержки в сфере промышленного производства и инноваций
	139

	Количество СМСП, осуществляющих деятельность в сфере ремесленничества, - получателей поддержки в рамках реализации ДМЦП
	6

	Количество созданных организаций (структурных подразделений организаций) инфраструктуры поддержки СМСП в ходе реализации мероприятий ДМЦП
	1

	Иные:
	

	- в соответствии с разделом 1.2. Соглашения показатели
	

	
	

	Количество вновь созданных в рамках реализации мероприятий ДМЦП СМСП
	60

	Количество созданных рабочих мест
	460


Директор НО Фонд «Екатеринбургский центр
развития предпринимательства»    ___________________________   Ю.О. Малоземова

